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Rezumat: Definirea costului de productie se referd la costul de achizirie a materiilor prime si a
materialelor si la costul de prelucrare a acestora Tn vederea obyinerii produselor finite, insa calculasia
costului implica aspecte discutabile. Articolul de fayi prezinta o abordare comparativa a calculariei costului
de producrie potrivit concepriei partiale si concepriei integrale si analizeaza implicariile utilizarii celor doud
sisteme de calcularie asupra performanzel financiare prezentate in contul de profit si pierdere.
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1. Introducere

Costul unui produs, al prestarii unel munci sau a unui serviciu este format din mai
multe elemente, si anume: cheltuielile materiale, cheltuielile cu munca vie si cheltuieile
generale (Chadwick, 1998). Avéand in vedere sfera de cuprindere a cheltuielilor de
productie Tn cost, mal larga sau mai restransa, exista diferentieri intre sistemele de
calculatie a costurilor, cele mai uzuale fiind sistemul costurilor integrale sau complete
(ilustrat prin metodele de calculatie globala, pe faze, pe comenzi, standard cost, ABC,
THM etc.) si cel a costurilor partiale (reprezentat de metoda de calculatie direct costing,
metoda costurilor directe etc.).

Acest articol porneste de la diferentierile fundamentale ce exista in structura costul ui
de productie intre cele doua concepte (integral si partial). Metodologia specifica fiecarui
sistem de calculatie este exemplificata si se demonstreazi ca luarea in considerare doar a
anumitor cheltuieli de productie conduce la rezultate diferite privind costul de productie.
Avand Tn vedere ca informatia de tip cost este utilizata Tn evaluarea stocurilor fabricate,
indicatori importanti prezentati in bilant (ex.: , produse”’) si in contul de profit si pierdere
(ex.: ,venituri aferente costurilor stocurilor de produse”) vor influenta informatiile privind
pozitia financiara si performanta entitatii comunicate utilizatorilor externi prin situatiile
financiare anuale. Tn acest context, articolul prezinta comparativ contul de profit si pierdere
Tntocmit conform conceptiel partiale si cele integrale.

Nu Tn ultimul rénd, sunt punctate avantgjele aplicarii metodel de calculatie direct
costing pentru necesitatile interne de informare a managementului Tn vederea asigurarii
unel conduceri eficiente a entitatii.

2. Aspecte teoretice privind calculatia costului de productie conform conceptiel
integralesi conceptiel partiale

In delimitarea costului de productie, teoria calculatiei costurilor a adoptat doua
conceptii majore: conceptiaintegrala si conceptia partiala.

Conceptia integralda cere ca Tn costul unitar a produsului si se cuprinda totalul
costurilor generate de obtinerea lui, respectiv a celor directe si indirecte (Epuran et a.,
1999). Cilin si Carstea (2002) definesc cheltuielile directe ca fiind cele care se pot atribui
nemijlocit diferitelor produse care le-au ocazionat chiar din momentul efectuarii si
cheltuielile indirecte ca fiind cele care nu se pot identifica si repartiza direct pe fiecare
produs, ele privind intreaga productie a unel sectii.
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Conceptia partiala considera ca in costul unitar a unui produs este suficient sa se
delimiteze doar acele costuri care sunt legate direct de obtinerealui (Epuran et a., 1999).

Conceptia partiala sta la baza metodel direct costing, cunoscuta si sub denumirea de
metoda costurilor variabile, conform careia costul de productie ia Tn calcul doar acele
costuri ce variaza odatda cu volumul productiei. Aceasta metoda se fundamenteaza pe
clasificarea costurilor n functie de criteriul comportamentului acestora, criteriu ce serefera
lamodul in care costurile reactioneaza la schimbarile intervenite in volumul productiel sau
activitatii entitatii (Briciu et al., 2010). Tn functie de acest criteriu, costurile se impart in
variabile si fixe.

Costurile variabile sunt cele care variaza proportional cu modificarea volumului de
productie sau activitate (Needles et a., 2000). Acestea includ, de obicei, materialele
directe, manopera directa si parteavariabila a costurilor de productie.

Costurile fixe sunt cele a caror marime absoluta ramane relativ neschimbata sau se
modifici Tn cazul cresterii sau micsorarii volumului productiei, dar Tn proportii
neinsemnate, Tn aceasta grupa se cuprind: amortizarea mijloacelor fixe, chiriile platite
pentru acestea, salariile personalului de conducere, tehnic, economic sau de alta
Specialitate, administrativ si de deservire a sectiilor, platit in regie, contributiile sociale
datorate, consumuri de materiale pentru intretinerea si curatenia sectiilor etc. (Calin si
Cérstea, 2002).

Tn metoda direct costing, la calculul costului unitar pe produs, se iau Tn considerare
numal costurile variabile. Costurile fixe de productie nu se includ in costul de productie, ele
sunt recunoscute drept cheltuieli ae perioadei Tn care apar si, Similar cu costurile de
administratie si desfacere, sunt suportate integral din veniturile realizate n fiecare perioada.

3. Calculul costului de productie prin aplicarea metodel direct costing si a
metodelor detip integral. Implicatii asupra performantei financiare

Pentru ailustra comparativ calculatia costului de productie prin metoda direct costing
si calculatia bazata pe conceptia integrala, voi lua in consideratie urmatorul exemplu:
Entitatea A obtine un singur produs, productia fiind de 10.000 unitati, avand urmatoarea
structura a costurilor:

- costuri variabile unitare: materiale directe 5 lei, salarii directe 9 lei, costuri indirecte
variabile 2 lei si costuri variabile administrative si de desfacere 5 lei;

- costuri fixe anuale: costuri fixe de productie 60.000 lei si costuri fixe de
administratie si desfacere 30.000 lei.

Entitatea A vinde 8.000 de buciti, pretul de vanzare unitar fiind de 40 lei.

Prin aplicarea metodel de calculatie direct costing, toate costurile variabile de
productie sunt incluse Tn costul de productie. Tn cazul entitatii A, costul de productie
reprezinta sumatuturor costurilor variabile unitare de productie:

e materiaedirecte 5le
(+) salarii directe O9ld
(+) costuri variabile de productie 2 |
= cost de productie unitar 16 lei

Costurile fixe de productie si cele de administratie si desfacere sunt recunoscute
drept cheltuieli ale perioadel, fara afi incluse in costul de productie.

Conform conceptiel integrale, toate costurile de productie, variabile si fixe, sunt
incluse Tn costul de productie. Tn cazul entitatii A, costul de productie se calculeaza
Thsumand totalul cheltuiilor variabile de productie cu costurile fixe de productie:

e costuri variabile de productie 160.000 lei (10.000 buc. x 16 lei/buc.)

(+) costuri fixe de productie 60.000 lei

= cost de productie total 220.000 lei
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Costul de productie unitar este de 22 lei, respectiv costul de productie total Tmpartit
la cantitatea fabricata.

Comparand cele doua sisteme de calculatie, se observa ca valoarea costului de
productie este mai mare in cazul aplicarii unei metode de tip integral deca in cazul
metodei direct costing. Diferenta este de 6 lei/buc., valoare ce reprezinta costurile fixe de
productie pe unitate de produs (costurile fixe totale de 60.000 lei Tmpartite la cantitatea
totala de 10.000 buc.).

Calculatia costului de productie prin metoda direct costing sau prin metode ce se
bazeaza pe conceptia integrala va afecta pozitia financiara a unei entitati, prezentata in
bilant, prin intermediul valorii stocurilor de produse finite, a caror cost de productie este
mai mic in cazul aplicarii metodel direct costing. Astfel, produsele finite ramase pe stoc
(2.000 buc.) vor fi evaluate la 16 lei/buc., daca se aplica metoda direct costing sau la 22
lei/buc. Tn cazul metodelor integrale.

De asemenea, diferenta respectivi va afecta si performanta financiara, prezentata in
contul de profit si pierdere, prin indicatorul , costul stocurilor de produse” (care are 0
valoare mai mica in cazul metodel direct costing).

Contul de profit si pierdere Tntocmit pe baza celor doua sisteme de calculatie a
costurilor (partial si integral) prezinta valori diferite pentru rezultatul din exploatare.
Considerand acelasi exemplu, se prezinta ma jos cate un cont de profit si pierdere
simplificat avand la baza calculatia costurilor prin metoda direct costing, respectiv prin
metode de tip integral .

Tabelul nr. 1. Contul de profit si pierdere ssmplificat al entitatii A Tntocmit pe baza
calculatiel costului de productie prin metoda direct costing

Indicatori lel

e  Vanzari (8.000 buc. x 40 lei/buc.) 320.000

(-) Costul stocurilor de produse (8.000 buc. x 16 lei/buc.) 128.000

(-) Costuri variabile de administratie si desfacere 50.000
(10.000 buc. x 5 lei/buc.)

= Contributia bruta la profit 142.000
(-) Costuri fixe, din care:

- costuri fixe de productie 60.000

- costuri fixe de administratie si desfacere 30.000

= Profit brut din exploatare 52.000

Daca se aplica metoda de calculatie direct costing, profitul brut din exploatare este de
52.000 lei, fiind influentat de costul produselor vandute, evaluat la 16 lei/buc. Contul de
profit si pierdere Tntocmit, avand la baza calculatia prin metoda direct costing, permite
determinarea indicatorului ,contributia brutd la profit”, pe baza caruia managementul
entitatii analizeaza profitabilitatea fiecarui produs. Contributia bruta la profit este diferenta
dintre venituri si totalul costurilor variabile aferente unui volum dat a productiei (Needles
et a., 2000). Analiza contributiel brute este foarte utila echipei manageriale pentru a evalua
performanta financiara si pentru a lua decizii de investitii (Tsui, 2011). Ca indicator a
performantei, este util Tn analiza cost-volum-profit si, mai aes, in caculul si anaiza
pragului de rentabilitate. Pe baza contributiei brute la profit, un manager poate lua decizii
bine fundamentate ce privesc suplimentarea sau sistarea unei linii de productie sau poate
stabili care ar trebui si fie pretul de vanzare unui produs sau al unui serviciu.

Prin comparatie, metodele de calculatie apartinand conceptiel integrale nu realizeaza
nicio distinctie Tntre costurile variabile si cele fixe, astfe ca nu sunt potrivite pentru andiza
cost-volum-profit care este importanta pentru planificare si control. Pentru a genera
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informatiile necesare acestui tip de analiza, este nevoie de o reclasificare a costurilor conform
cerintelor conceptiel partiale, ceea ce necesita efort si timp suplimentar (Anonim, @).

Tabelul nr. 2. Contul de profit si pierdere ssmplificat al entitatii A Tntocmit pe baza
calculatiel costului de productie prin metode de tip integral

I ndicatori lei
e Vanzari (8.000 buc. x 40 lei/buc.) 320.000
(-) Costul stocurilor de produse (8.000 buc. x 22 lei/buc.) 176.000
= Profit brut aferent cifrel de afaceri nete 144.000
(-) Costuri de administratie si desfacere, din care:
- costuri variabile de administratie si desfacere 50.000
(20.000 buc. x 5 lei/buc.)
- costuri fixe de administratie si desfacere 30.000
= Profit brut din exploatare 64.000

Profitul brut din exploatare este de 64.000 lei, fiind influentat de costul produselor
vandute, evaluat la 22 lei/buc.

Analizénd contul de profit si pierdere prezentat in tabelul nr. 2, se observa c3, in
cazul metodelor de calculatie integrale, o parte din costurile fixe de productie nu este
recunoscuta drept cheltuiala, fiind amanata pentru o perioada viitoare. Aceste costuri fixe
se regasesc Tn bilant, ca parte a costului produselor finite ramase pe stoc. In cazul metodei
direct costing, toate costurile fixe au fost recunoscute drept cheltuieli ale perioadel in care
au fost efectuate, chiar daca o parte din produse aramas pe stoc, de aici si profitul mai mic.

Conform datelor din exemplul prezentat, din 10.000 de produse numai 8.000 au fost
vandute, ceea ce Thseamna ca 2.000 buc. raméan pe stoc, iar costul fiecaruia dintre ele
contine céte 6 lei cost fix de productie, ceea ce inseamna o valoare totala de 12.000 le
pentru cele 2.000 de produse. Cand aceste produse se vor vinde si, implicit, se vor scade
din gestiune, costurile fixe amanate vor fi recunoscute h contul de profit si pierdere drept
costuri ale produselor vandute.

Rezuméand, in metoda direct costing toata valoarea de 60.000 lel reprezentand costuri
fixe de productie a fost recunoscuta drept cost al perioadei curente. Tn conceptia integral,
din totalul costurilor fixe de productie din perioada analizata, doar 48.000 lei (adica 8.000
buc. x 6 lei/buc.) s-au inclus in costul produselor vandute. Restul valorii de 12.000 lei
(respectiv 2.000 buc. ramase pe stoc x 6 lei/buc.) afost amanat pentru o perioada viitoare,
fiind prezentat in bilant. Din acest punct de vedere, Putra (2010) mentioneaza ca avantg a
metodei direct costing faptul ca aceasta rezolva principala problema a metodelor integrale
legata de decalgul in timp intre efectuarea cheltuielilor de productie ntr-o anumita
perioada si recunoasterea in contul de profit si pierdere a acestor cheltuieli (in costul
produselor vandute), dar intr-o perioada ulterioara.

4. Concluzii

Dupa cum s-a putut observa, exista diferentieri majore intre structura costului de
productie conform conceptiei partiale si celei integrale. Tn metoda direct costing, costul de
productie include materialele directe, manopera directa si costurile variabile de productie,
iar costurile perioadel cuprind costurile fixe de productie si costurile fixe si variabile de
administratie si desfacere. Conform conceptiel integrale, costul de productie include
materialele directe, manopera directa si costurile fixe si variabile de productie, iar costurile
perioadei cuprind costurile fixe si variabile de administratie si desfacere (Anonim, b).

Tn ceea ce priveste normalizarea contabila internationala, europeana si nationald, Tn
materie de calcul a costului de productie al stocurilor este impusa determinarea acestuia pe
baza conceptiel integrale.

43



Standardele Internationale de Raportare Financiara (IFRS) impun, pentru nevoile de
raportare externa, ca o entitate si aloce costurile indirecte in costul de productie al
stocurilor. Cu ate cuvinte, metoda direct costing nu este acceptata ca metoda de calculatie
pentru informarea externa. Conform Standardului International de Contabilitate (IAS) 2
»Stocuri”, costurile de prelucrare a stocurilor includ costurile directe legate de fabricatie,
cum ar fi manopera directa. Acestea includ, totodata, alocarea sistematica a costurilor de
productie variabile si fixe ce sunt necesare transformarii materialelor in produse finite.

In Roménia, conform prevederilor Ordinului Ministrului Finantelor Publice nr.
3055/2009 pentru aprobarea Reglementarilor contabile conforme cu directivele europene,
costul de productie a unui bun cuprinde costul de achizitie a materiilor prime si
materialelor consumabile si cheltuielile de productie direct atribuibile bunului. Costul de
productie sau de prelucrare a stocurilor cuprinde cheltuielile directe aferente productiei, si
anume: materiale directe, energie consumata in scopuri tehnologice, manopera directa si
alte cheltuieli directe de productie, costul proiectarii produselor, precum si cota
cheltuielilor indirecte de productie alocatda in mod rational ca fiind legata de fabricatia
acestora. Totusi, Ordinul Ministrului Finantelor Publice nr. 1826/2003 pentru aprobarea
Precizarilor privind unele masuri referitoare la organizarea si conducerea contabilitatii de
gestiune permite calcul atia costurilor efectuata prin metoda direct costing.

Concluzia este aceea cia metoda direct costing nu este acceptata pentru raportarea
informatiilor catre utilizatorii externi deoarece excluderea costurilor fixe din costul de
productie nu este in acord cu definitia costului de productie.

Tnsi, pe planul gestiunii Tntreprinderii, prin prisma nevoilor interne de informare,
avantgele utilizarii metodei direct costing raman de netagaduit. Direct costing pune la
dispozitia managementului informatii care au o0 importantd deosebitd in formularea
deciziilor cu privire la activitatile viitoare. Aceasta metoda ofera o baza pentru previziunile
costului, pentru studiul efectelor schimbarilor planificate in volumul productiei,
determinate de schimbarea conditiilor economice sau anumite actiuni deschise ale
managementului, ca de exemplu schimbarile pretului, maorarea sau diminuarea stocurilor
sau activitati promotionale speciale (Briciu, 2006).

Metodele de calculatie integrale sunt orientate catre o politica a pretului de vanzare
ce trebuie sa acopere costurile directe si 0 parte ,normaa” a cheltuielilor indirecte,
repartizate rational Tn costul produsului (Chadwick, 1998; Epuran et a., 1999). Insi aceste
metode pierd din pertinenta lor din cauza: evolutiei rapide a mediului si tehnicilor de
productie, importantei crescande a costurilor indirecte in ansamblul costurilor si a costului
ridicat de colectare si tratare ainformatiilor. Epuran, Babaita si Grosu (1999) puncteaza si
faptul ca durata de tratare a datelor determina o productie de informatie care pierde din
actualitatea si interesul pretins de gestionar.

Metoda direct costing este orientatd in specia catre impulsionarea vanzarilor, prin
faptul ca marimea costurilor fixe nu se repartizeaza asupra stocurilor, ci trebuie acoperita
de vanzarile perioadei (Briciu et a., 2010).

Tn concluzie, consider ca nu ar trebui si existe o opozitie intre metodele partiae si
cele integrale, fiecare raspunzand unor preocupiri diferite, nu contradictorii. Tn acest sens,
metoda direct costing trebuie considerata un instrument complementar de analiza, deoarece
luarea in consideratie a criteriului variabilitatii costurilor permite efectuarea unor anaize
mai operative si mai apte previziunilor.
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